Al nome di:

Cognome

Nome

Data di nascita
Luogo di Nascita

Sesso

sulla richiesta di:
per uso:

Sistema Informativo del Casellario

Certificato del Casellario Giudiziale
(ART. 24 D.P.R. 14/11/2002 N.313)

CERTIFICATO NUMERO: 10307/2020/R

PIROTTI

ROBERTO

14/08/1961

BOLOGNA (BO) - ITALIA
M

INTERESSATO
RIDUZIONE DELLA META’ DELL'IMPOSTA DI BOLLO E DIRITTI: PER ESSERE ESIBITO IN
OCCASIONE DI CANDIDATURA ELETTORALE (ART. 1 COMMA 14 LEGGE 3/2019)

Si attesta che nella Banca dati del Casellario giudiziale risulta:

NULLA

ESTRATTO DA: CASELLARIO GIUDIZIALE - PROCURA DELLA REPUBBLICA PRESSO IL TRIBUNALE DI MODENA
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SEGUE CERTIFICATO NUMERO: 10307/2020/R EMESSO DA: CASELLARIO GIUDIZIALE - PROCURA DELLA REPUBBLICA PRESSO IL TRIBUNALE DI MODENA
(cognome) PIROTTI (nome) ROBERTO NATO IL 14/08/1961 A BOLOGNA (BO) - ITALIA Pag.2di 2

** AVWERTENZA **

Certificato del casellario giudiziale - (ART. 24 D.P.R. 14/11/2002 N.313) - al nome di:

Cognome Nome Luogo di Nascita Data di nascita Sesso Paternita Codice Fiscale
PIROTTI ROBERTO BOLOGNA 14/08/1961 M RINO PRTRRT61M14A944A

Si attesta che nella Banca dati del Casellario Europeo NULLA risulta.



ROBERTO PIROTTI

LUOGO DI NASCITA BOLOGNA DATA DI NASCITA 14 08 1961
INDIRIZZO:" Vignola (MO)

ISTRUZIONE

Licenza media Inferiore

ESPERIENZE PROFESSIONALI

- Dal 1978 al 1986 esperienza di apprendistato in diversi settori ed aziende
- Dal 1986 al 2001 titolare d’azienda in Zincatura alcalina
Dal 2001 Networker Professionista (creazione gestione e formazione reti commerciali)
01/2000 02 2001 Star Service International
02 2001 12 2001 C.R.S.
01 2002 12 2003 Top Level Net
02 2004 11 2007 ACN
01 2008 12 2015 FM Group Qualifica Diamante 35.000 nuovi distributori
dal 08 2015 Essens Europe Qualifica Doppio Manager Platino ad oggi circa 10.000 distributori

FORMAZIONE PERSONALE
FUTUS SRL
A3 CORSO DI PROSPETTIVA IMPRENDITORIALE, TIME MANAGEMENT
A1 CORSO DI TECNICHE DI VENDITA PROCESSI DI COMUNICAZIONE, LINGUAGGIO DEL CORPO
A2 CORSO DI COMUNICAZIONE NON VERBALE E PARAVERBALE, COMUNICAZIONE E SPEAKING
HIGH FLY
L1,L2,L3 3 CORSI DI LEADERSHIP C1,C2,C3 3 CORSI DI COMUNICAZIONE
P1, P2, P3 3 CORSI DI PERSUASIONE PS1, PS2, PS3
EVOLUTION SRL
PIU CLIENTI PIU CONTENTI, LA LEADERSHIP COERENTE, TIME MANAGEMENT, PUBLIC SPEAKING
IL SISTEMA DEL NETWORK MARKETING, IL CONTROLLO DELLE ENTRATE ECONOMICHE
VALORI E PASSIONE SRL
STRUCTOGRAM | L’evoluzione della personalita e la chiave dell’autoconoscenza con I’Analisi Biostrutturale
STRUCTOGRAM lI La chiave per conoscere gli altri con I’ Analisi Biostrutturale
ASSERTIVITA La squadra assertiva
PERFORMANCE STRATEGIES
Seminario Intensivo Negoziazione, Persuasione e Vendita
Forum delle eccellenze 102 Strategie per il cambiamento
HIGH PERFORMANCE
UPW con ANTHONY ROBBINS Sprigiona il potere che ¢ in te

CAPACITA

Collaborazione di squadra Forte motivazione, Solida comunicazione orale, Problem Solving Negoziazione,
Ottima organizzazione, Leadership del Team, Gestione dei dati

Vignola 05/653@20
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(Roberto Pirotti)



